                                代理机制
    签约代理商由高至低四个级别的划分：《执行董事》、《官方合作伙伴》、《销售总监》、《一级代理商》。

一：执行董事

保证金50000，首批一次性拿货100万；
二：官方合作伙伴

保证金5000，首批一次性拿货50箱（3000盒）；

三：销售总监

保证金2000，首批一次性拿货15箱（900盒）；

四：一级代理商

    保证金1000，首批一次性拿货3箱（180盒）；

五．首批拿货需包含蔓之研护肤全系列产品。（活动及特例产品不包含在内）

六．公司提供“代理商”品牌授权，有效期为一年。代理商有权要求公司协助做好销售渠道内的营销服务工作。

七．代理商招募新代理商时，须告知新签约代理正确的签约流程，并有义务告知新代理商认真阅读“代理商章程”。若因代理商不知公司章程相关规定而出现违规情况，上级代理商需要承担全部责任。
七：不得乱价、拼单（即两人或两人以上共同出资获取授权，并共同享受该进货价格）、串货、私自做打折、买赠活动，授权首批货拿货不可累积计算。
八：各级签约代理商对公司价格单负有保密义务，在签约期间代理认定此义务且缴纳相应保证金后，方可发放价格表。如不能形成合作关系，三个月后返还所交保证金，在此三个月内如有违反保密义务，公司将不予返还保证金，作为公司补偿，追究其相关责任，由个人承担。
